
  هاي طلایی فروشتکنیک
 گیزهنتقویت باور و ایجاد ا 

 هاي فروشآشنایی با تکنیک 

 هاي قدرت فکر و تمرکز در پیشبرد اهداف فروشآشنایی با تکنیک 

  مشتري "نه"چگونگی برخورد با 


